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Einfach sicher. Seit 1902.

Unser Herz 
schlägt für 
die Schweizer 
Sportbranche.
Mit uns als Versicherungsspezialist für Schweizer KMU im 
Sportartikelbereich, geniessen Sie verschiedene Vorteile, welche uns 
von der Konkurrenz abheben. So zum Beispiel sind wir stolz, dass 
unser Aussendienst provisionsfrei arbeitet. Das heisst, es werden nur 
die Versicherungslösungen angeboten, welche auch effektiv zu Ihrem 
Unternehmen passen. Wir freuen uns auf Ihre Kontaktaufnahme.

branchenversicherung.ch
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Au niveau national et international, nous représentons les 
intérêts de plus de 430 magasins spécialisés de sport et de 
textile avec plus de 650 points de vente.
L’ASMAS défend les intérêts économiques et commerciaux 
de ses membres face aux milieux politiques, économiques 
et à la société.
Grâce à notre coopération avec des foires nationales et 
internationales, des organisations spécialisées dans le com-
merce de détail, des fournisseurs d’articles de sport, l’indus-
trie textile, des milieux économiques et scientifiques, nous 
soutenons le développement du sport en collaboration 
avec des associations sportives, les autorités en charge du 
sport  et les organisations de tourisme. Nous faisons face, 
également, aux changements et aux développements dans 
les environnements concernés de manière proactive. Nous 
coopérons encore et soutenons les plateformes nationales 
de commandes.
Nous offrons une information adaptée, à chaque niveau, à 
nos membres et à d’autres milieux intéressés sur les faits et 
les chiffres de l’industrie des articles de sport et transmet-
tons notre savoir-faire professionnel via les canaux et les 
supports d’information appropriés.
Ce faisant, nous conseillons nos membres dans tous les 
domaines de la gestion d’entreprise, comme les questions 
juridiques, afin de trouver les meilleures solutions. Mais 
nous négocions également des conditions-cadres avanta-
geuses pour les commissions des cartes de crédit ou encore 
des solutions d’assurances.
Nous nous sentons également responsables de pouvoir of
frir une formation professionnelle solidement ancrée dans 
le commerce de détail de la branche. Nous gérons la forma-
tion spécifique au secteur pour environ 1‘100 apprenants 
– et offrons des formations continues pour les travailleurs 
qualifiés.
Découvrez l’ASMAS, le Centre de compétences du com-
merce de détail suisse pour le sport et le textile en tant que 
prestataire professionnel de services pour ses membres en 
faveur d’un secteur du sport fort et focalisé sur l’avenir.

L’ASMAS: l’Association professionnelle indépendante 
pour le commerce suisse du sport et du textile
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3 novembre 1929	� 21 commerçants d’articles de sport créent l’ASMAS, une 
des premières associations professionnelles. Son premier 
Président est M. Thorleif Björnstadt, membre fondateur 
de l’Association suisse de ski.

1929–1949	� Au cours des premières années, la régulation du marché 
ainsi que la tarification uniforme est principalement du 
ressort de l’ASMAS.

1950–1969	� A partir de 1958, la formation dans le domaine du com
merce du sport développe son portefeuille. Le premier 
cours pour apprenants a lieu à Macolin. En 1960, nous 
comptons 265 membres. C’est en 1965 que se tient la pre-
mière semaine dédiée aux achats pour les articles de sport.

1970–1979	� Alors que les concurrents apparaissent sur le marché, 
l’ASMAS mise sur l’information à ses membres, l’engage-
ment et la politique ainsi que la professionnalisation de la 
formation et de la formation continue.

1980–1989	� Avec un profil de plus en plus orienté sur les prestations 
de services, l’ASMAS lance une nouvelle formation de 
base et renforce sa formation et sa formation continue.

1990–2004	� La fixation des prix tombe avec l’abrogation de l’ordon
nace sur les soldes de 1995.

Depuis 2005	� Evolution en une pure organisation de prestations de 
services pour le commerce spécialisé du sport et du tex-
tile dans le but de créer les meilleurs conditions-cadres 
possibles.

Aujourd’hui	� L’ASMAS défend les intérêts de 430 commerçants spé-
cialisés du sport et du textile avec plus de 650 points de 
vente, la formation de près de 1’100 apprenants qui fait 
passer 400 examens finaux de fin d’apprentissage, une 
offre de formations continues spécialement focalisées 
sur les groupes cibles et les produits. L’ASMAS est un 
membre actif du groupe Commerce de la Chambre de 
commerce suisse et de Swiss Retail.

HISTORIQUE ET 
PERSPECTIVES D’AVENIR
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DIE WELTBESTEN  
ALPINEN SKISPORTLER 
VERTRAUEN AUF 
REUSCH!
reusch.ch

MARCO
ODERMATT

WINNER OLYMPIC GOLD IN GIANT SLALOM
WINNER OVERALL WORLD CUP  
WINNER SUPER-G WORLD CUP  

WINNER GIANT SLALOM WORLD CUP
DOWNHILL WORLD CHAMPION   

GIANT SLALOM WORLD CHAMPION  

Deine  
Outdoorhose 
Nr. 1
Du entscheidest, wie du  
dich draussen bewegst.  
Wir haben die perfekte 
Outdoorhose dafür.

maier-sports.ch

Reusch_Maier Sports_ Inserat ASMAS_ 1.indd   1Reusch_Maier Sports_ Inserat ASMAS_ 1.indd   1 03.04.2023   15:49:0803.04.2023   15:49:08
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Roger Bayard 
Bayard Zermatt AG

Carol Carigiet
Carmenna Sport AG

Beat von Allmen
Molitor Sport AG

Conradin Conrad
Skiservice Corvatsch AG

Marcel von Arx
Jelmoli Sport

Anja Roffler 
Rätikon Sport AG

Beni Fahner
Pollux Sport AG

Aurélien Ianni
Hofstetter Sports SA

Céline Dätwyler
Dätwyler Sports

Wolfgang Gruber 
Meini Sport und Mode AG

Bruno von Flüe
Arena Sport u. Outdoor GmbH

Hans-Ueli Imholz
Imholz Sport AG

Daniel Sprecher 
Sport Sprecher AG

Patrik Sparr
Pais Sport AG

Hans Frautschi
Frauschi Sports AG

Tom Wittwer 
Tom Wittwer Sport

Patricia Aufdenblatten-Bayard
Aufdenblatten-Bayard AG

Daniel Högger 
Zegg Sport und Mode

Daniel Meyer
Kunz Sport AG

Thomas Zuberbühler
Zubischuhe.ch AG

Ivo Pfister
Go-In.ch / Kunz Sport AG

Heinz Egger 
HE Mondo-Sport AG

Michaela Kummer-Mattig
Mattig Sport AG

Markus Huwiler 
Huwiler Sport AG

Nico Pesko
Pesko Sport AG

Martin Baumgartner-Schneider
Schneider Sport GmbH

Tino Scacchi
Outdoorland AG

Barbara Abegglen
Bernet Sport AG

Daniel Marti
Sport Shop Time Out Uster AG

Blaise Hefti
Hefti Sports Leysin Sarl

Menschen bilden Menschen aus. Künstliche Intelligenz (KI) und Digitalisierung 
werden unseren Verkaufsberuf verändern, aber nicht ersetzen. Der Verkauf hat 
mit Menschen, schönen Produkten und wertvollen Dienstleistungen zu tun. Wir 
erleben und entdecken unseren Beruf jeden Tag neu. Wir unterstützen jede Form 
von Wissensteilung, sei es im Rahmen der nationalen Ausbildungsaufträge, oder 
über unseren eigenen PSG-CAMPUS. Willkommen bei uns, den besten Sport- 
Unternehmern der Schweiz.
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Notre vision: le sport comme élément de vie essentiel 
Nous considérons le fait d’être une association 
politiquement forte et particulièrement active 
afin de défendre les intérêts de nos membres 
comme une de nos tâches essentielles. No-
tre chemin consiste à intégrer les associations 
spécialisées parentes et de renforcer les co-
opérations afin d’agir de manière proactive 
face aux changements et aux innovations des 
environnements pertinents dans lesquels nous 
évoluons. Un bon travail de relations publiques 
nous semble tout aussi important qu’une bonne 
communication entre nous. Dans la foulée de 
la numérisation, nous travaillons à un échange 
optimal des données à tous les échelons. Beau-
coup d’articles sont, certes, commandés en ligne 
par la clientèle, mais les produits qui exigent 
des conseils et un service intensif continuent à 

être achetés dans les magasins stationnaires. Le 
personnel de vente doit donc agir différemment 
que par le passé, car il ne doit pas se borner à 
expliquer le produit, mais également tout ce qui 
va avec : son utilisation, des conseils à ce sujet, 
des propositions de randonnées et proposer de 
partager des expériences personnelles.
Avec le projet ASMAS 2025+ nous aimerions 
créer les bonnes conditions-cadres pour les 
membres dans leur propre environnement du 
marché et par conséquent, leur offrir les meil
leures prestations de services possibles.
C’est pourquoi la formation professionnelle reste, 
aujourd’hui comme par le passé, un domaine es-
sentiel. Pour plus de détails, consultez les pages 
suivantes.

REVEILLER LES EMOTIONS
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ASMAS: Entre politique, 
économie et formation
Comme nous sommes une association indé-
pendante de la branche, nous nous considérons 
comme prestataire de services professionnels 
pour nos membres de la branche du sport et 
du textile en Suisse. Nous nous engageons pour 
un secteur du sport fort et focalisé sur l’ave-
nir. Dans notre engagement pour les intérêts 
commerciaux et économiques de nos membres 
nous les représentons face aux milieux poli-
tiques, économiques et à la société – grâce 
à notre excellent réseau aussi bien national 
qu’international.
Outre la défense des intérêts politiques, nous 
nous engageons également pour une so
lide formation au sein de la branche ainsi que 
pour les formations continues spécifiquement 
ciblées que nous offrons. Par le biais de la pu-
blication des tendances actuelles en matière 
d’articles de sport et la communication d’infor-
mations spécifiques à la branche à l’intention 
des médias, nous faisons de la publicité pour 
nos membres, mais aussi pour l’ensemble du 
secteur auprès du public.

Quelques avantages dont 
profitent nos membres:
▶ �Centre de décompte AVS AK105: Coûts admi-

nistratifs avantageux et économies auprès de 
la Caisse des allocations familiales.

▶ �Formation et formation continue: Avantages 
pour les cours interentreprises, les cours pour 
apprenants et les cours de formation continue.

▶ �AVIA-essence et  carburants: réduction de 6 
cts/litre pour l’essence ou le diesel dans 600 
stations-service d’AVIA sur présentation de la 
carte carburant d’entreprise ainsi qu’une ré-
duction sur le mazout.

▶ �Solution de la branche pour la sécurité au 
travail et la protection de la santé: l’ASMAS 
propose une solution de la branche certifiée 
pour la «sécurité au travail et la protection de la 
santé dans le commerce de détail» qu’elle met 
à la disposition de ses membres.

▶ �Collaboration avec l’Assurance des métiers 
Suisse: Contrôle d’assurance, garantie des meil-
leures conditions.

▶ �Commissions des cartes de crédit: l’ASMAS dis-
pose, avec tous les acquéreurs importants, de 
conditions-cadres et garantit des frais réduits 
pour toutes les cartes de débit et de crédit.

▶ �Foires et événements : entrée gratuite pour de 
nombreuses foires.

▶ �Informations juridiques: première consultation 
gratuite auprès d’un interlocuteur compétent.

▶ �Sportbiz.ch: tarif spécial pour les offres d’em
ploi, accès au mot de passe protégé, y compris 
l’Index des marques
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FAIS CE QUE TU AIMES!

A l’aise dans le commerce de 
détail – grâce à une nouvelle 
formation de base
L’ASMAS est le Centre de compétences pour le 
commerce de détail lié à la branche aussi bien 
en théorie que dans la pratique. Pour les forma-
tions de spécialiste en commerce de détail et 
d’assistant·e en commerce de détail nous fixons 
les objectifs des prestations dans la formation de 
base. Les programmes d’études, les règlements 
de la formation et la mise à disposition d’outils 
pédagogiques nous incombent tout autant que 
la mise sur pied de commissions spécifiques, 
d’intervenants spécialisés et d’experts pour les 
examens. 
Une solide formation de base constitue le fon-
dement de l’apprentissage tout au long de la 
vie dans la branche la plus importante du com-
merce spécialisé de détail suisse. Après tout, la 
branche des articles de sport suisse forme près 
de 300 apprenants par année. Les contenus des 
formations portent sur les grands changements 
dans le commerce de détail. Ces formations, 
axées sur la pratique, mettent l’accent sur des 
services-conseils spécialisés ainsi que sur les be-
soins des entreprises et prennent donc de plus 

La chose secondaire la plus importante au monde est pour toi 
l’élément essentiel: le sport
Ta mission, c’est d’arrêter de te vautrer sur le 
canapé pour devenir un as du sport. Ici, tu ob-
tiens ton sac à dos prêt à l’emploi avec l’expertise 
nécessaire. Tu es véritablement «canon» et dans 
presque tous les types de sport tu touches en 
plein dans le mille. Quiconque part avec toi dans 
les starting blocks sera sûr de gagner!
L’univers des articles de sport est dynamique, 
tendance et très diversifié. Le développement 
constant des matériaux et des types de sport 
exigent une mise à jour constante sur les nou-
velles tendances, afin de rester dans le coup.

Les professionnels du commerce de détail des 
articles de sport disposent d’un secteur d’activités 
aussi étendu que varié. Ils conseillent la clientèle 
et vendent des appareils de sport, des chaussures 
de sport et des vêtements de sport ainsi que les 
services et les prestations qui vont avec. Ils sont 
coresponsables de l’approvisionnement de la 
marchandise et de la gestion des stocks. Dans les 
magasins de sport, les assortiments sont variés et 
exigent des connaissances spécialisées de pointe.
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Der Talentförderer in
der Sportbranche

Sport Trend Shop | 8340 Hinwil | 044 938 38 40 | sport-trend-shop.ch
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FAIS CE QUE TU AIMES!

en plus d’importance – au même titre, d’ail-
leurs, que la numérisation.
Les vastes connaissances de base sur l’univers 
des articles de sport sont transmises aux ap-
prenants dans le cadre des cours obligatoires 
interentreprises. Nous avons également prévu 
un approfondissement des connaissances 
dans les trois groupes de marchandises les 
plus importants: équipements, chaussures de 
sport et textiles de sport. Vous trouverez d’au-
tres informations sur : www.sportbiz.ch/ueber-
betriebliche-kurse/
Vous pourrez aussi trouver le déroulé exact 
de notre procédure de qualification, des 
exemples d’examens, un examen type, des 
recommandations sur la préparation et les 
paramètres des notes ici, sur : www.sport-biz.
ch/bildung/qv_neu/
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«BEST TALENTS» 
(MEILLEURS TALENTS)
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Nos Top 12
Chaque année, environ 300 apprenants terminent avec succès 
leur formation de spécialiste du commerce de détail CFC. Nous 
tenons surtout à honorer celles et ceux qui ont terminé avec une 
note de 5,5 ou plus. Depuis 2018, nous récompensons les 12 lauré-
ats qui ont terminé avec les meilleurs notes par le titre de «Best 
Talent» (Meilleur Talent) de la branche des articles de sport. Ce 
faisant, notre principal partenaire est la SPAF (Association des four-
nisseurs suisses d’articles de sport).
Les apprenants sont récompensés dans le cadre des cours, qui 
ne sont pas obligatoires, et reçoivent un certificat ainsi qu’une 
somme de CHF 200.--. Leurs noms sont aussi publiés sur notre 
page d’accueil – on peut y trouver toutes les personnes qui ont été 
honorées depuis 2018 !
Ne vous y trompez pas…la cérémonie de remise des prix est tout 
sauf un événement ringard. Preuve en est notre vidéo de la céré-
monie de la dernière volée sous : www.sportbiz.ch/best-talents

WORLD OF SPORTS

Skiservice &
Verleih Bike Services Sport & FitnessDepot

WINTERSTEIGER Schweiz AG, Industriestrasse 86, 7310 Bad Ragaz, offi  ce-ch@wintersteiger.com, wintersteiger.com/sports

SOFTWARE.
HARDWARE.
SUPPORT.
STORAGE.

Händler 
vertrauen 

auf unsere

SOFTWARE.

WIR UNTERSTÜTZEN 
IHRE HANDELSPROZESSE.

SR GmbH | Dorfstrasse 6 | 3792 Saanen 
TEL 033 748 83 13 | www.salesrental.ch
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FORMATIONS CONTINUES

Nos cours de formation 
continue
Même après une formation et des études nous 
n’avons toujours pas fini d’apprendre! Nous 
réagissons aux nouveautés tant sur le plan social, 
politique, qu’économique avec nos programmes 
de formations continues. Nous n’offrons pas seu-
lement nos formations continues à des groupes 
cibles et pour des produits spécifiques à l’in
terne, mais aussi en coopération avec des parte-
naires novateurs et cela, dans tous les domaines.
Informez-vous sur notre offre actuelle de forma-
tions continues sur: 
www.sportbiz.ch/bildung/weiterbildung-kurse/

Vous trouverez le programme actuel des cours 
sous : https://sportbiz.ch/events/alle-events/
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JOB MIT 
LEIDENSCHAFT

«MEIN JOB MIT MENSCHEN AUS DER 

JOHNY 
AUSZUBILDENDER IM ABSCHLUSSJAHR 

GANZEN WELT IST SO VIELFÄLLTIG. 
DAS GEFÄLLT MIR SEHR!»

FORMATIONS CONTINUES



JETZT BEWERBEN
Offene Stellen unter 
OCHSNERSPORT.CH/JOBS

WIR BIETEN DIR 
PERSPEKTIVE

• Berufsausbildung

• Sportlehre

• Verkaufsexpert:in

• Filialleiter:in

• Bike Mechaniker:in

WERDE TEIL DER 
NUMMER 1 IM SCHWEIZER 
SPORT-RETAIL.

DICH ERWARTEN  
COOLE BENEFITS

z.B. 35% Mitarbeitenden-
Rabatt, Saisonstellen in

Bergsportstores oder viele
interne Entwicklungs-

möglichkeiten.
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JETZT BEWERBEN
Offene Stellen unter 
OCHSNERSPORT.CH/JOBS

WIR BIETEN DIR 
PERSPEKTIVE

• Lehrlingsausbildung

• Sportlehre

• Verkaufsexpert:in

• Filialleiter:in

• Bike Mechaniker:in

WERDE TEIL DER 
NUMMER 1 IM SCHWEIZER 
SPORT-RETAIL.
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Wir suchen 

DICHDICH Jetzt bewerben

WILLST DU MIT UNS DIE SCHWEIZ ZUM SPORTPLATZ MACHEN?
Dann werde Teil von OCHSNER SPORT und unterstütze uns mit deinem Talent.

Als nachhaltig expandierendes Unternehmen sind wir seit mehreren Jahrzehnten in der Lage, unseren Mitarbeiter:innen einen sicheren 
Arbeitsplatz zu bieten. Bei uns arbeitest du in Teams mit fl achen Hierarchien und profi tierst von den vielfältigen Möglichkeiten, wie sie dir 
nur die Nr. 1 im Schweizer Sporthandel bieten kann.

Bei OCHSNER SPORT kannst du eine interessante Lehrstelle als Detailhandelsfachmann:frau EFZ, Detailhandelsassistent:in EBA,  
Farradmechaniker:in EFZ, Kaufmann:frau EFZ, Logistiker:in EFZ oder als Trainee im Einkauf/Verkauf EFZ absolvieren. Wir unterstützen dich 
auf deinem Weg, damit du eine unvergessliche Ausbildung geniesst. OCHSNER SPORT bewegt mit dir die Schweiz! Wir freuen uns auf 

KLICK REIN
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COOPERATIONS
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«GoSnow»: Ensemble pour le 
tourisme d’hiver
En tant que membre fondateur de l’association 
Initiative sports de neige Suisse, l’ASMAS montre 
qu’elle n’a nullement oublié qu’elle est bel et 
bien enracinée dans les sports d’hiver. Cette 
organisation à but non lucratif est un partenariat 
public-privé qui sert à promouvoir les sports de 
neige et le tourisme d’hiver. Créée en mai 2014, 
l’objectif principal de l’association est d’encou-
rager la population, mais surtout les enfants 
et les jeunes, à pratiquer des sports de neige. 
C’est pour cela que l’on travaille principalement 
avec les écoles, au niveau national, pour facili-
ter l’organisation de camps ou de journées de 
sports de neige et pour encourager les échanges 
socio-culturels par le biais d’activités de sports 
d’hiver. Sur la plateforme «GoSnow.ch», les écoles 
et le corps enseignant peuvent trouver des in-
formations et des supports éducatifs – ainsi que 
des camps et des journées de sports de neige 
organisés clés en main à des prix très attrayants. 
Pour nous, les sports de neige constituent un 
bien culturel suisse qu’il convient absolument de 
préserver.

Sportifs ensemble
L’ASMAS coopère avec des organisations natio-
nales et internationales et des associations en 
lien avec la branche du commerce du sport et 
du textile, les fournisseurs d’articles de sport, le 
monde du sport, de l’économie et des sciences. 
Nous sommes également membre de Swiss Re-
tail et du Groupe : «Commerce», de la Chambre 
de commerce suisse.
Nous soutenons également l’évolution du sport 
en collaboration avec les organisations du tou-
risme, les associations de sport et les autorités 
chargée du sport.
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Une communication réussie est la clé du 
succès: Information et Relations publiques
La transmission de connaissances professionnelles par le biais de canaux 
et de supports d’information professionnels adéquats ainsi qu’une infor-
mation à tous les échelons des membres et des personnes intéressées fait 
partie d’une de nos compétences-clés. Outre les «Facts and Figures» (faits 
et chiffres) de l’économie des articles de sport nous sommes à la disposi-
tion de nos membres pour (presque) tous les types de renseignements. 
Nous nous chargeons également de la publication d’articles reflétant les 
dernières tendances concernant les articles de sport et nous transmettons 
également toutes les informations de la branche aux médias ainsi que la 
publicité pour le commerce spécialisé du sport auprès de la population.

COMMUNICATION
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Vous voulez communiquer avec la branche du sport? 
Alors Sportbiz est la bonne plateforme
Vous serez en lien directement avec le marché du travail sur notre page d’accueil. Vous y 
trouverez également les dernières nouvelles de la branche et toutes les nouveautés sur les 
produits. Chez nous, il y a de la place pour les échanges concernant les toutes nouvelles 
tendances et les défis individuels à relever.
Notre «Newsletter» compte plus de 2’500 abonnés avec un taux de consultation de 45%.
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beUnity: Le nouveau point de rencontre nu-
mérique pour la branche suisse du sport 
La nouvelle «Community-App» de l’entreprise suisse beUnity offre aux membres 
de l’ASMAS la possibilité d’échanger et de réseauter avec la branche.
Cette plateforme est appelée à jouer un rôle de plus en plus important à 
l’avenir pour notre communication. Sur cette plateforme numérique, vous 
avez, en quelques clics, accès en tout temps à des informations importantes 
ou encore des événements et bien plus encore. En outre, vous pouvez très 
facilement et rapidement vous mettre en réseau avec des personnes qui par
tagent les mêmes idées et utiliser ainsi les innombrables synergies de notre 
«Community». Et tout cela sur une application suisse sécurisée, sur laquelle 
seuls les membres de l’ASMAS peuvent consulter les contributions!
Découvrez beUnity sur: www.beunity.io ou téléchargez l’application ici:

COMMUNICATION



25



Die erste Adresse für Sport, 
Mode und Accessoires im Engadin

A B O V E  A L L ,
H E R E

rossignol.com
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Die CC Trading AG wurde 1984 in der Schweiz gegrün-
det und hat sich auf den Vertrieb von Sport- und Mode-
artikeln spezialisiert. Im Jahr 2011 wurde die Firma von 
Christian Tanner übernommen. Seit der Gründung legt 
die CC Trading AG einen hohen Stellenwert auf Service, 
Kundennähe und Partnerschaft. Die Zusammenarbeit 
mit den gleichen Lieferanten und Partnergeschäften seit 
Jahren zeigt das Vertrauen und die Loyalität, die die Firma 
in der Branche genießt. Die CC Trading AG hat sich im 
Laufe der Jahre zu einem wichtigen Akteur in der Sport- 
und Modebranche entwickelt und ist auch in Zukunft 
bestrebt, ihren Kundinnen und Kunden die besten, ex-
klusivsten Produkte und Dienstleistungen anzubieten.

cctrading.ch
TMC Fashion Square AG

Showroom-Nr. 288, 290 & 295

8152 Glattpark-Op� kon ZH

Die CC Trading AG führt aktuell die Marken Cape Horn 
(@cape_horn) Krimson Klover (@krimsonklover) Kelly 
(@kellsportsofficial) High Society (@highsocietysport-
sofficial) Conte of Florence (@conteofflorence) Quartz 
(quartzco) sowie Jail Jam (@jailjam) und Granadilla (@
granadilla_official) in ihrem Portfolio. Ausnahmslos alle 
Marken sind bekannt für ihre hochwertigen Sport- und 
Modeartikel und passen somit perfekt in das Portfolio 
der CC Trading AG. Die Firma ist stolz darauf, ihren Kunden 
eine breite Auswahl an qualitativ hochwertigen Produkten 
anzubieten und wird auch in Zukunft bestrebt sein, ihr 
Portfolio zu erweitern, um den Bedürfnissen ihrer Kunden 
gerecht zu werden.
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Département suisse des articles de sport
Les membres de l’ASMAS et de la SPAF (Association des fournisseurs suisses 
d’articles de sport) constituent, ensemble, le Département suisse des articles de 
sport. Grâce à la combinaison de nos forces, nous nous présentons, ensemble, 
sous le nom : Swisspo – Département suisse des articles de sport.

COMMUNICATION SWISSPO
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Meyer‘s Sporthaus AG
Gotthardstrasse 93
6490 Andermatt

041 887 12 32
Meyer‘s Sporthaus AG

NAME

PHONE

LOCATION

Meyer‘s Sporthaus AG
Gotthardstrasse 93
6490 Andermatt

041 887 12 32 meyerssporthaus
Meyer‘s Sporthaus AG www.meyers-sporthaus.ch

NAME

PHONE

LOCATION

Nos faits & chiffres:

2 Mrd. CHF 
Chiffre d’affaires annuel

27 % 
Part en ligne

du chiffre d’affaires

1.300 
Points de vente

Commerce de détail Sport 

200 
Fournisseurs, grossistes

et agences

19.000 
Employés

1.000 
Apprenants
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NOS MEMBRES DES SECTEURS     DU SPORT ET DU TEXTILE

Meini Sport 

«L’ASMAS joue un rôle essen­
tiel comme Centre de compé­
tences pour la formation 
professionnelle dans le com­
merce de détail lié au secteur. 
Le fait que la formation soit 
aux mains de l’Association est 
d’une importance capitale 
car elle permet un lien étroit 
entre la théorie et la pratique. 
L’ASMAS constitue un précieux 
soutien pour ses membres et 
leur offre des conseils et une 
aide inestimable pour leur per­
mettre de résoudre leurs pro­
blèmes dans tous les domaines 
de la gestion d’entreprise.»

Michi Habegger, Meini Sport
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NOS MEMBRES DES SECTEURS     DU SPORT ET DU TEXTILE

Goldener – La Maison de la mode en Appenzell
La Maison de la mode Goldener, en Appen-
zell, est un détaillant de mode qui possède 18 
magasins indépendants en Suisse occidentale. 
Il est aujourd’hui aux mains de la quatrième 
génération, qui gère cette entreprise dans une 
atmosphère conviviale et familiale fort sympa-
thique. Alors quelle est la recette de son succès? 
Des services-conseils individuels et personnels. 
En tant que membre de l’ASMAS, cette Maison 
de la mode apprécie les avantages attrayants 

dont bénéficient les membres et les informa
tions qu’elle reçoit concernant la branche. Outre 
l’encouragement des programmes de formation 
et de formation continue des collaborateurs et 
les informations concernant les nouveautés en 
matière juridique et les propositions d’action, 
Goldener apprécie aussi la clarté de la commu-
nication concernant le commerce spécialisé du 
sport et du textile pour l’image du village et de la 
ville face aux autorités politiques.

«L’ASMAS est une association dynamique de la branche qui, d’une 
part, fixe des priorités thématiques pour ses membres et qui, d’au­

tre part, défend également ses intérêts face aux autorités.»
Michael Goldener, directeur général
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Tenez-vous au courant!
L’ASMAS ne défend pas seulement les intérêts de ses membres 
en toute occasion, mais nous vous tenons aussi continuellement 
informés de l’évolution de l’actualité et des dernières tendances 
de la branche ! Nos membres sont en première ligne dans le 
cadre de projets actuels et futurs – et façonnent activement leur 
avenir ainsi que celui de la branche du sport.

Construire des ponts
Positionnée à l’international, l’ASMAS travaille en étroite colla-
boration avec notre voisine : l’Autriche. Dans le domaine de la 
formation professionnelle, nous créons, ensemble, des supports 
didactiques que nous numérisons.

Voici comment devenir membre 
de l’ASMAS
Vous avez envie de profiter des nombreux avantages et rabais 
que permettent l’affiliation à l’ASMAS ? Sur notre page d’accueil 
vous trouverez le formulaire d’inscription sous : www.sportbiz.
ch/informationen/

AFFILIATION
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Willkommen auf dem 
Händlershop 
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sportbiz.ch
sportbiz.ch ag
Gutenbergstrasse 6
3011 Bern
Tel. 031 381 93 95
info@sportbiz.ch
www.sportbiz.ch 

ASMAS Verband Schweizer Sportfachhandel
Gutenbergstrasse 6
3011 Bern
Tel. 031 381 93 94
info@asmas.ch


